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2019-2022年中国云服务市场规模发展趋势

中国云服务市场规模（亿元）

在数字化时代的浪潮中，中国云计算行业如同一颗冉冉升起的新星，

以其迅猛的发展势头，在全球云计算领域扮演着举足轻重的角色。随

着数字化转型的加速推进和云技术的突破性创新，云计算已经成为企

业、政府乃至个人服务不可或缺的核心力量。市场细分为IaaS、PaaS

和SaaS，它们各具特色，共同推动着云计算市场的繁荣发展。

作为云计算的坚实基座，IaaS提供着虚拟化的计算资源、存储和网络

服务，为上层应用和服务的构建提供了强大支持。2022年，中国IaaS

市场收入达到2442亿元，占据云计算市场总收入的75%，年增长率

高达51.21%，这一数据不仅彰显了IaaS市场的庞大规模，也反映了

其强劲的增长势头。市场由阿里云、天翼云和移动云等领军企业引领，

它们凭借强大的技术实力和广泛的服务网络，满足了市场对基础云资

源的旺盛需求。

自2006年起，中国云计算行业历经萌芽、成长、成熟四个阶段，见证了技术的飞跃和市场的扩张。这一历程不仅映射了云计算技术的革新，

也标志着中国在全球云计算领域地位的显著提升。



云服务行业痛点集中于市场洞察不足、缺乏全局视角、数据滞后、战略规划缺失、竞争情报匮乏、资源配置不当、决策数据支持不足及响应速

度慢。这些挑战影响企业适应市场和竞争能力，亟需有效策略以提升市场竞争力。

市场洞察不足 缺乏全局视角 数据更新滞后 竞对情报匮乏 亟需数据支撑 市场响应速度慢

企业难以及时捕

捉市场趋势和客

户需求的变化，

导致无法快速响

应市场动态。

由于缺乏实时数

据和快速分析能

力，企业对市场

变化的响应速度

慢，错失商机。

对竞争对手的行

动和策略了解不

足，难以制定有

效的竞争对策。

缺少宏观视角，

企业难以全面理

解云计算市场的

复杂性和潜在机

会。

数据分析和更新

不够实时，影响

企业决策的时效

性和准确性。

企业在制定业务

决策时，缺乏强

有力的数据支持，

增加了决策风险。



业务作战地图提供了一个宏观的视角，让企业能够从高处俯瞰云计算带来

的无限可能，洞察市场全局，把握业务发展的方向。

作战地图背后是强大的数据分析引擎，它能够实时更新数据，反映市场的

最新动态，确保企业决策的时效性和准确性。

业务作战地图不仅是一张图，更是一种战略规划工具。它帮助企业识别关

键业务领域，制定相应的云服务策略，优化资源配置。

多业务作战地图

基于当前云服务市场企业进行深入分析，包括

市场趋势、竞争对手情况以及客户需求的变化。



多模型组合

网站模型

App模型

业务模型

融资模型

… …

灵活添加不同

类型的客户模

型，容易调整

模型参数，模

型健壮性强

类型：平台网站流量大的大客户

维度：ICP数量、IP数量、企业规模、百度权重、Google权重、360权重、反链数、

百度流量预估 等

类型：App用户量大、更新频率高的大客户

维度：注册资本、企业规模、应用名称、应用类型、下载量、评论数、上线时间、

版本号、应用市场排名 等

类型：符合关键业务标签的大客户，如：游戏、直播、动漫、大数据、人工智能 等

维度：产品业务标签、所属行业、注册资本、企业规模 等

类型：融资轮次靠后、融资金额大的互联网企业

维度：所属行业、注册资本、企业规模、融资轮次、融资金额、融资时间 等
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定制行业

SaaS

CRM OA ERP

保险SaaS 金融SaaS
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...
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...

电商零售

生鲜 3C 图书

电商
平台

珠宝
首饰

跨境
电商

社区
电商

大宗
商品

百货
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鲜花
礼品

鲜花
礼品

虚拟
商品

食品
饮料

美容
护理 艺术品

...

汽车交通

自动
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出行
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汽车
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监控
平台

智慧
交通

共享
汽车

...

...

支持全行业个性化定类目覆盖30+主要行业场景，如：机器人、物联网、无人机、人工智能、SAAS、大数据、农业、教育、金融、汽车交通、

医疗健康等，辐射至200+二级行业场景以及1500+三级行业场景。



基于旷湖云全量在营6600

万+企业图谱进行信息深

度整理与挖掘

企业信息库

300万+ 有效ICP备案企业

100万+ APP应用企业

100万+ 小程序应用企业

...

企业子域名库

通过有效ICP备案域名、

APP、小程序进行企业子

域名挖掘

5000万+ 网页子域名

1000万 + API接口

500万+ 小程序外链

...

企业IP信息名库

通过多地部署访问网站子
域名、API接口、图片外链
进行IP解析、提取交叉校

验等操作

500万+ IP物理信息

300万 + 云服务机器信息

100万+ 云存储信息

...

云服务信息库

通过不同IP物理信息、IP对
应云服务商厂商信息、云
存储、CDN等上云情况聚

合得出云服务信息库

220万+ 上云企业

180万 + 云服务使用情况

100万+ 年云消费情况

...



阿里云计算有限公司 

阿里云—阿里巴巴集团旗下公司，是全球领先的云计算及人工智能科技公司。提供云服务器、云数据库、云安全、云存储、企业应用及行业解决方案服务，

国内云服务行业龙头企业。

项目背景

• 阿里云，国内云计算行业领导者，致力于通过精细化管理巩固市场地位并拓展新业务。为

此，公司制定业务作战地图，以实现对市场动态的精准把握，确保决策的时效性和准确性。

通过动态监控市场消耗，阿里云能够快速响应变化，优化业务策略，保持竞争优势。

解决方案

• 市场洞察：业务作战地图深入剖析了当前云服务市场中的企业，涵盖了市场趋势、竞争格

局及客户需求的演变。通过对这些关键要素的综合分析，提供战略决策支持。

• 趋势监控：实时捕捉市场发展的最新趋势和客户消费增长动态。通过精准分析，企业能够

迅速识别并布局具有成长潜力的市场领域，从而在激烈的市场竞争中占据先机。

• 行业客群：构建细分市场的精细化目标客户群体，以实现精准的运营管理和销售。通过对

市场的深入分析，识别并聚焦于具有特定需求和特征的客户，从而优化资源配置，提升营

销效率和销售成效。



亚马逊通技术服务（北京）有限公司 

亚马逊云科技（Amazon Web Services）是全球云计算的开创者和引领者，     全球数百万客户，从初创公司、中小企业，到大型企业和政府机构都信

赖亚马逊云科技，通过亚马逊云科技的服务强化其基础设施，提高敏捷性，降低成本，加快创新，提升竞争力，实现业务成长和成功。

项目背景

• 亚马逊云服务（AWS），作为全球领先的云服务提供商，正积极拓展中国市场。面对这一新

兴且竞争激烈的市场，亚马逊迅速部署了全面的市场分析策略，以深入了解中国云计算行业

的整体格局。亚马逊的动态市场监控机制使其能够灵活调整业务策略，以适应中国市场的独

特需求，从而在激烈的市场竞争中保持领先地位。

解决方案

• 市场分析：帮助AWS洞察中国云计算市场的宏观趋势和微观动态。通过分析市场数据，

把握行业发展方向，预测客户需求变化，为战略规划提供数据支撑。

• 动态监测：系统动态监控实时追踪市场的最新动向和消费行为，帮助AWS敏捷响应市场

变化。通过数据分析，在竞争激烈的市场中快速识别新兴机遇，优化业务布局。

• 客户分层：对AWS的客户细分服务通过精准的市场调研，构建针对不同行业和需求的客

户档案。实现目标市场的精细化管理，提升营销针对性和销售转化率，从而在中国市场实

现有效的业务拓展。



北京火山引擎科技有限公司 

火山引擎是字节跳动旗下的云服务平台，将字节跳动快速发展过程中积累的增长方法、技术能力和应用工具开放给外部企业，帮助企业构建体验创新、数

据驱动和敏捷迭代等数字化能力，实现业务可持续增长。

项目背景

• 火山引擎，作为云服务行业的新晋竞争者，为了迅速构建了精准的市场分析框架，深入洞察云

计算行业的深层次结构。亟需云服务市场监控系统，帮助火山引擎能够敏捷捕捉行业脉动，快

速响应市场变化，以适应市场的特定需求。结合火山引擎的差异化优势及其创新的服务模式在

新兴赛道上，快速占领市场份额，构建差异化竞争优势。

解决方案

• 市场分析：帮助火山引擎提供深度市场洞察服务，通过综合分析云计算市场的发展趋势和

客户行为模式，为企业提供坚实的数据基础，以制定前瞻性的战略规划。

• 业务策略：提供上云企业市场动态情况，迅速把握行业变迁和消费趋势。通过AI+大数据

模式助力火山在云服务市场内发现并把握新兴机遇，灵活调整业务策略，以实现业务的快

速增长和市场扩张。

• 客户画像：通过不同细分领域精细化客户画像构建，提供精准的满足不同画像下的潜在客

户，实现目标市场的精准营销和管理，提升营销效率和销售成果。




